海口市龙华区商务局2023年工作计划
（2022年11月24日）

一、持续走访企业服务重点对象。结合“万名干部下企业”活动，更加关注“专精特新”企业，深化“项目为王”的理念，在有发展潜力并且符合自贸港鼓励类的项目上，长期跟踪服务，通过走访挖潜，鼓励批发、零售、外贸、餐饮、服务贸易等排名前十名的重点企业加大营收，为我区GDP多做贡献，力足把营商环境打造成造福龙华的“金饭碗”。
二、多举措多方式促消费回升。探索利用省市消费券专项资金，联合商家紧抓“五一”“中秋”“国庆”等重要节日消费旺季节点，谋划消费券专场主体实施方案，针对城市商圈、家电下乡、新能源汽车等目标群体开展多种促销活动，同时举办多种市集经济，持续引流做大夜经济。
三、结合区情“以商招商”。围绕省市有关要求，结合我区产业现状、发展实际、现有资源等多方条件，在疫情可控的情况下计划通过“以商招商”的模式，重点围绕数字经济、金融、消费、文化旅游四条主线，利用中关村、森大投资、古川联行等第三方招商合作机构，持续发力前往北京、广州、杭州、上海、深圳、长沙、厦门、西安等地开展 8场专题招商活动，努力引进一批投资大、税收高、效益好的项目。
四、抓好楼宇产业规划，重点开展载体招商。积极与市资规、住建等部门对接，梳理我区闲置土地及闲置楼宇现状，加快推进闲置土地盘活利用，补齐固投后续潜力不足短板。充分发掘楼宇存量空间，大力发展“楼宇经济”作为服务业供给侧结构性改革的突破口,联合海南锦城产城运营中心举办楼宇论坛，建立楼宇经济数据库，开展楼宇招商，以“一楼一产业、一楼一经济”思路将国贸打造成总部经济和商务服务业核心集聚区。
五、整合资源，优化招商体制机制。学习先进经验，计划从“探索组建区级专业招商平台公司、对区招商服务中心进行增编和增加工作经费购买服务”等两个方向“做大做强”我区招商引资工作，着力解决现有的招商中心人员力量薄弱、招商人才知识不专和区级招商机制和体制已越来越不能适应大招商的发展新形势等问题。
六、是强化精准招商，确保项目落地。继续发挥我区复兴城、数字经济产业园、滨海电子商务产业园等园区招商体制机制优势，在智能物联、数字贸易、金融科技、离岸贸易、电子商务等主导产业领域，补链强链，瞄准世界500强、中国500强、民营企业500强，行业龙头 “独角兽”企业等，高质量策划包装项目，各专班主动上门精准招商。
七、持续做好疫情防控和保供稳价工作。继续谋划新建1家公益性农贸市场任务。继续在全区范围内，挖掘可利用建设的地块，利用区级资金，与村集体和区属国企合作，争取在主城区建设一个政府完全控股的公益市场，增强保供稳价调控手段。
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